Estrategia “Top Fans”

Esta estrategia de retargeting se trata de orientarnos a una audienciatibiade
usuariosque demostraron mucho interés por nuestramarcaperoatn no
intencién de compra.

¢Como ejecutarla?

Primero, vamos a crear audiencias de nuestros “fanaticos” (usuarios que se
acercaron a tener intenciéon de compra).

Ideas:

« Publico personalizado de Cuenta de Instagram con “Personas que
enviaron un mensaje a esta cuenta profesional” en los uUltimos 30 dias.

« Publico personalizado de Pagina de Facebook con “Personas que enviaron
un mensaje a tu pagina” o “Personas que hicieron clic en algun botén de
llamada a la accién” en los ultimos 30 dias.

« Publico personalizado de sitio web con “Visitantes por tiempo dedicado”y
percentil 5% o 10% (cuantos mas visitantes web tengas, mas bajo
recomiendo colocar el percentil)

« Publico personalizado de formulario para clientes potenciales con “
Personas que abrieron y enviaron el formulario”

« Publico personalizado de lista de clientes con tus clientes potenciales
(personas que descargaron recursos gratuitos + personas que hicieron
consultas)

« Publico personalizado de video “Personas que vieron el 95% de tu video” y
seleccionar un video reciente que hayas publicado en Facebook o
Instagram (o un anuncio) que hable de un tema clave de tu negocio.

Luego, vamos a crear un publico personalizado con nuestros clientes para
excluirlos.

Con nuestros publicos creados vamos a crear una audiencia guardada:

https://cursosengrupo.com/



Crear un publico guardado

Publicos personalizados Crear w
Interaccion: Instagram
Enviaron un mensaje a Insta - 30 dias
Interaccion: pagina
Enviaron un mensaje o Clic botén FB - 30 dias
Vieron el 95% de video sobre Disefio web - 30 dias
Visitantes por tiempo dedicado - 5% - 90 dias
Q, Buscar publicos existentes
Excluir
Lugares
Personas que viven en este lugar -
F s
Argentina
° Argentina

Completa Lugares, Edad, Sexo e Idiomas y jlisto!

Yatenésuna audienciacontustopfanaticos.
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